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IL CAPO DI VALUE PARTNERS RILEVA DA NOKIA SIEMENS NETWORKS LA DIVISIONE RADIO ACCESS

Rossi Cairo, perché punto sul mobile

La strategia é aumentare le aree di specializzazione dove ci sono vantaggi competitivi internazionali
1l passaggio alle reti mobili 4G? Non investire in questo settore € come non investire piu nel futuro

DI ALESSANDRO CAROLLO

al 15 maggio le attivita ita-
liane della divisione Radio
Access di Nokia Siemens
Networks Italia passeranno
a Value Team, societa di consu-
lenza e servizi IT del gruppo Va-
lue Partners fondato da Giorgio
Rossi Cairo. La divisione Radio
Access impiega 183 persone che
si occupano soprattutto di Ricerca
e Sviluppo e Product management
per piattaforme radio mobili, so-
prattutto su tecnologia Gsm e Umts

3G. Le due societd hanno firmato |
inoltre un accordo di collaborazio-

ne a lungo termine che vede Value
Team tra i partner privilegiati di
Nokia Siemens Networks per lo
sviluppo di nuove tecnologie nel-
le reti radio mobili. Rossi Cairo ha
spiegato a MF-Milano Finanza il
senso dell’ operazione ¢ la prevedi-
bile evoluzione dell’IT italiano.

Domanda. Cosa I’ha convinta a
realizzare questa operazione?

Risposta. Value Team e Nokia
Siemens Networks si conoscono
bene, lavorando insieme da anni.
Le competenze dei 183 professio-
nisti della divisione Radio Access,
al servizio di oltre 140 operatori

nel mondo, ci consentiranno di
divenire un centro di eccellenza
nello sviluppo di nuovi standard
di telefonia mobile.

D. Come cambiera la sua societa
dopo questa operazione, in uno
scenario sempre piu competitivo
e in via di consolidamento?

R. L'operazione ¢ in linea con la
nostra strategia: puntare ad aree di
specializzazione dove possiamo
sviluppare competenze distintive
che ci consentono un vantaggio
competitivo a livello internazio-
nale. Abbiamo una competenza
riconosciuta nei Business support

Giorgio

Rossi Cairo

system (Crm, billing) e oggi raffor-
ziamo i sistemi di gestione di rete,
oltre che la divisione Embedded
systems, attiva nei sistemi per la
difesa e negli apparati Machine to
machine.
D. Lei & uno dei migliori consu-
lenti di strategia italiani. Il suo
dna ¢ diverso dagli altri impren-
ditori dell’IT. E ipotizzabile una
ripresa del mercato italiano?
R. 1l settore subisce la
crisi. Alcuni investimenti
sono stati rinviati. E, per
me cosa pill grave, c’¢
una forte e indifferen-
ziata tensione sui prezzi
unitari, con il rischio di
non premiare la qualita,
I’affidabilita e il livello di
servizio. L’efficienza del
sistema andrebbe cercata
da una parte individuan-
do capifila responsabili
della razionalizzazione
dell’indotto, dall’altra
tendendo verso forme di
contratto a progetto ri-
spetto alle tariffe giorno/uomo at-
tuali. Quanto alla ripresa, il 2010
sconta le decisioni prese nella
seconda meta dell’anno scorso.
Gl investimenti, anche nell’IT,
ripartiranno solo nel 2011. Ri-
presa permettendo. ‘
D. Chi ¢ piii renitente a tornare a
investire in tecnologia, la grande
industria, quella media o 1a pub-
blica amministrazione?
R. La grande impresa italiana ha
fatto investimenti paragonabili a
quelli dei competitor europei. Il
gap principale ¢ nella Pa, dove la
situazione ¢ a macchia di leopardo:
i servizi telematici dell’ Agenzia
delle entrate e 1a Posta elettronica
certificata funzionano bene, men-
tre Giustizia e Sanitd sono molto
indietro. Certo, I’approccio non
dovrebbe essere I’informatizza-
zione dell’attuale burocrazia, ma
di sburocratizzare i processi, sem-
plificando e responsabilizzando.

Mi pare che 1 tentativi di Brunetta
vadano in questo senso.
D.Esistono ancora talenti veri nel
suo settore, 0 sono tutti emigrati
a Silicon Valley? Esiste ancora
una scuola italiana dell’ITT?

R. Abbiamo perso il treno dell’har-
dware di frontiera. Tuttavia nella
system integration I’Italia non &
seconda a nessuno. La stessa Value
Team ¢ una delle poche aziende
che sviluppa prodotti specialistici
per Security, sistemi di pagamento
e gestione documentale.

D. La struttura rilevata & molto
attiva nelle comunicazioni mobi-
li. Che sembrano saturarsi per il
crescente volume di dati. Occor-
re accelerare il passaggio alle re-
ti Lte? L’Italia puo permettersi
il 4G, data la congiuntura e le
difficolta di accesso al credito?
R. L'Ttalia vanta uno storico pri-
mato nelle comunicazioni mobili
e nelle reti ottiche. Non investire
pill in questo settore equivale a
non investire pitt nel nostro futu-
ro. L’ operazione da noi conclusa &
fatta per essere attori primari nelle
nuove tecnologie trasmissive.
D.Misteriosamente, il wi-max
sembra scomparso dai program-
mi di operatori e costruttori di
dispositivi. Perché?

R. La diffusione di questa tecno-
logia ¢ rallentata dalla difficolta fi-
nanziaria degli operatori, nati nel
2009. Detto questo, la validita del
wi-max per ridurre il digital divide
mi sembra fuori discussione.

D. Che prospettive apre il pro-
getto di Vodafone, Fastweb e
Wind di accelerare la costru-
zione di una rete fissa di nuova
generazione?

R. Ha avuto I’effetto che si pro-
poneva: rilanciare I’evoluzione
della rete. Credo che un paese
con risorse limitate non possa
permettersi duplicazioni di reti,
ma debba mettere intorno a un
tavolo tutti i soggetti interessa-
ti. A cominciare dall’incumbent.
(riproduzione riservata)
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